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БРИФ ДЛЯ ЗАПУСКА РЕКЛАМНОЙ КАМПАНИИ
Данный опросный лист поможет более четко понять цели и задачи рекламной кампании. 
1. Контакты 
Контактное лицо __________________
Контактные телефоны (телеграмм, макс) ________________________________
E–mail __________________

Режим работы _________________________________
2. Информация о компании

Полное название организации  ______________________________________

Описание основных продуктов/услуг (желательно также указать какие 3-5 товаров/услуг приносят основную прибыль, какие направления приоритетны для рекламы, что не стоит рекламировать, какие убыточные товары):

_____________________________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________________________________

Основные каналы продаж сейчас _________________________
3. Адрес рекламируемого ресурса
Адрес сайта / страницы в интернете, которые будут участвовать в рекламной компании. 
_____________________________
4. Конкуренты
Прямые конкуренты - укажите конкурентов в вашем регионе, по возможности охарактеризуйте их сильные и слабые стороны, укажите адреса сайтов. 
	Ссылка на сайт http://
	Сильные стороны
	Слабые стороны

	
	
	

	
	
	

	
	
	


5. Целевая аудитория
Покупатель продукта/услуги - кто принимает решение о покупке продукта или услуги? его социально-демографические характеристики (пол, возраст, доход, образование, стиль жизни)

______________________________________________________________________________________
6. Цели рекламы 
Каких целей вы хотите достичь с помощью контекстной рекламы (выделить)
· Лиды (заявки, звонки)

· Продажи (интернет-магазин)

· Трафик на сайт

· Узнаваемость бренда

· Повторные продажи (ретаргетинг)

· Запись на услугу / бронирование

· Другое _______________ 
Желаемое количество обращений в день/неделю/месяц __________________________________

7. Бюджет 
Если пожелания по ежемесячному бюджету (возможны ориентировочные рамки от и до):

например: 10 - 20тыс. Руб., 50 - 100тыс. руб., более 100 тыс. руб. и т.д.

________________________________________________________________
8. Конкурентные преимущества (выделить)

Которые отличают вас от конкурентов, ваши основные достоинства в глазах потенциального клиента, желательно в цифрах.

· Какие 3-5 главных преимуществ вы хотите показать в объявлениях? _____________________________

· Есть ли сейчас акции/скидки? ____________________

· Есть ли уникальное торговое предложение (УТП)?  __________________________

· Что написать в заголовке объявления? _____________________________

9. Регион нахождения потенциальных клиентов _________________________________________________________ 
10. Доработка сайта 
· Сайт готовы к приему рекламного трафика — да / нет  

· Нужна разработка отдельных рекламных страниц / landing page — да / нет

· Нужна доработка форм заявки — да / нет  

· Нужно доработать мобильную версию сайта — да / нет

· Нужна оптимизация скорость загрузки сайта — да / нет 

· Нужна установка  Яндекс Метрики  — да / нет 

· Нужен коллтрекинг (отслеживание звонков)  — да / нет 

· Нужна замена номеров телефона для рекламной компании для отслеживания звонков — да / нет 

· Другое  ___________________________________________________________________________________ 
11. Предыдущий опыт рекламы
Есть ли у вас опыт контекстной рекламы? каких показателей достигли? что хотели бы улучшить? Есть ли доступ к рекламному кабинету ?  

__________________________________________________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________________________________________________
12. Дополнительная информация

Любая полезная в работе над проектом информация  ______________________________________________________________
БЛАГОДАРИМ ВАС ЗА ЗАПОЛНЕНИЕ БРИФА. 
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С уважением, веб студия www.art-web.ru 

Сайты: разработка, реклама, продвижение

+7 (978) 260-17-07, +7 (903) 403-59-27, 8 800 302-69-27, admin@art-web.ru  
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